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Личный счёт

Участие в различных дегустациях вообще в этот день 
могло с лёгкостью заменить обед: оценить предлагалось 
мясные деликатесы, кондитерские изделия, блюда нацио-
нальной кухни. Особой популярностью пользовалась дегу-
стация пива от местного ресторана «Дубинин». 

Не забыли организаторы и про зрелища. В центре зала 
расположилась выставка съедобных колобков. Самый 
маленький и самый большой экспонат фотокор «УП» об-
наружил на стенде у Ольги Судаковой, индивидуального 
предпринимателя из Чердаклинского района:

- Нашей целью было показать профессионализм наших 
кондитеров, которые смогли сделать такую ювелирную ра-
боту. Миниатюрный колобок - это не просто кусочек теста, 
а заварное пирожное со взбитыми сливками и черносли-
вом. А большой колобок - это торт. 

Пока такие колобки существуют в единственном эк-
земпляре. 

У потребителей, признаётся женщина, вкусные шедев-
ры с ликом сказочных героев популярностью не пользуют-
ся. Опережая спрос, кулинары учатся печь колобки любого 
размера и с любой начинкой.

Познакомить ульяновцев с новой продукцией на вы-
ставке решила и компания «Мастера вкуса». 

- Мы являемся поставщиками сырья на хлебопекарные 
и кондитерские производства Ульяновской области. Сейчас 
запускаем новый проект - будем продавать хлебные смеси 
в розницу, - рассказывает финансовый директор компании 
Людмила Левшина. - В нашем профессиональном прайсе 
больше 150 видов хлеба. Розничным покупателям пока до-
ступны 15 из них. Все смеси содержат только натуральные 
компоненты, включая большое количество злаков: подсол-
нечник, лён, кунжут, соя, орехи. Это полезно для пищева-
рения и профилактики многих видов заболеваний. 

Суши, пиво 
и колобки

Алёна Дамбаева

С 5 по 11 марта по приглаше-
нию голландско-русского фон-
да состоялся визит делегации 
АПК Ульяновской области в 
г. Эйндховен  (Голландия) на 
инвестиционный форум «Nation 
Branding&Investment Expo 
2012». Поездка оказалась ре-
зультативной – о своём желании 
прийти в наш регион заявили 
сразу несколько инвесторов. 
Подробнее о проектах, кото-
рые могут быть реализованы на 
ульяновской земле, рассказал 
«УП» глава агарного ведомства 
региона Александр Чепухин.

- Какова была цель поездки в 
Голландию?

- Наладить контакты. В рам-
ках форума мы провели презента-
цию инвестиционного потенциала 
Ульяновской области, встретились 
с голландскими предпринимателя-
ми, заинтересованными развивать 
бизнес в России. Вместе со мной в 
составе делегации были руководи-
тели двух ульяновских предприя-
тий. Роман Хайруллин, директор 
ООО «СКИК «Новомалыклин-
ский», подобрал себе партнёров по 
поставке племенных свиней. Вадим 
Мартынов, руководитель ООО 
«Симбирская птицефабрика», про-
вёл переговоры с инвестором по 
строительству теплиц и элеватора 
- сейчас готовит проект. Кроме это-
го, мы посетили различные объек-
ты агропромышленного комплекса. 
Очень заинтересовал нас научный 
центр тепличного овощеводства 
компании «Эббен Боумквейке-
рай». Теплицы по их технологиям 
работают в Вологодской и Архан-
гельской областях. В планах у них 
развивать бизнес в России. Они хо-
тят построить исследовательский 
центр площадью в один гектар, где 
будут в том числе обучать персо-
нал. Мы им предложили площадку. 
В мае ждём делегацию.

- Что это за площадка?
- Имело бы смысл разме-

стить такой центр на территории 
УГСХА, где готовят кадры. Прав-
да, там земля федеральная - могут 

возникнуть сложности. Другой 
вариант – на территории промзо-
ны. Есть и другие площадки – на-
пример, агропромпарк.

- Объём инвестиций уже из-
вестен?

- Речь идёт о 200 млн. рублей, 
но об этом ещё рано говорить. 
Нужно сначала подписать согла-
шение, пока мы только предвари-
тельные переговоры провели. 

- Чем голландцев привлекает 
сотрудничество с Россией?

- Так сложилось, что сейчас 
фермерам в Голландии выгоднее 
продать землю и переехать со 
своими фермами в другое место. 
Сейчас, например, они активно 
выезжают в Польшу. Если мы 
создадим здесь соответствующие 
условия, то сможем привлечь их и 
в Ульяновскую область. Им очень 
нравится наша система нало-
гообложения, то, что у нас много 

свободных земельных участков. 
Чего они боятся, так это админи-
стративных барьеров и бюрокра-
тии. Мы договорились о том, что 
в ближайшее время Ульяновскую 
область посетит посол Нидерлан-
дов с делегацией. Думаю, после 
этого визита у инвесторов  будет 
больше уверенности, что здесь их 
никто не обидит, а наоборот, по-
могут развить бизнес.

- Но почему голландцам вы-
годно уезжать, ведь у них 
более выгодные природно-
климатические условия?

- Дорогие ресурсы: и трудовые, 
и энергетические. Субсидирова-
ние со стороны государства фак-
тически отсутствует. Кроме этого, 
им просто тесно. По площади Гол-
ландия процентов на 10 больше 
Ульяновской области. Естествен-
но, им не хватает земель. В то же 
время их фермеры обладают со-

временными технологиями, зна-
ниями и умениями. Думаю, от их 
переезда выиграют все. 

- По каким направлениям ещё 
возможно сотрудничество с 
Голландией?

- Представители компании 
«Дифко» предложили нам вне-
дрить систему контроля за уро-
жаем с использованием спутнико-
вых съёмок. Полный мониторинг, 
вплоть до того, сколько азота в 
растениях - нужна ли им под-
кормка, сколько влаги в почве - 
для того, чтобы делать прогнозы 
по урожайности. Проведение точ-
ных анализов с выездом на место, 
замерами отнимает много време-
ни. Анализ снимков позволяет 
сделать это быстро, с небольшой 
погрешностью. Скорее всего, мы 
опробуем технологию в одном из 
районов.

- Сколько это будет стоить?

- Стоимость небольшая: по-
рядка 2 евро с одного гектара. Но 
если мы приобретём эту систему 
для всей области, то мониторинг 
будет стоить в два раза дешевле. 

- Был также подписан дого-
вор о сборке погрузчиков? 

- Да, это специализирован-
ные погрузчики для сельского 
хозяйства типа New Holland или 
Bobcat. Будут собираться в Агро-
промпарке. Сельхозпредприя-
тия уже активно используют их, 
трактор «Беларусь» с вилами 
- это уже вчерашний день, а на 
территории России они пока не 
производятся. 

- Чем отличается сельское 
хозяйство Голландии от на-
шего? Что бросается в гла-
за?

- Количество работников. На 
откорме пяти тысяч быков рабо-
тают четыре человека. Всё меха-
низировано, поэтому фермеры 
там занимают очень низкую долю 
трудовых ресурсов. Зато заводы 
и фабрики у них рассредоточены 
по сельской местности - нет та-
кого скопления вокруг городов. 
Второе - очень серьёзная работа 
с отходами: кондитерского про-
изводства, супермаркетов. На 
80% рацион кормления скота со-
стоит из переработанных отходов 
пищевого производства. Нам в 
этом плане нужно ещё учиться и 
учиться. 

- Что Вам как туристу за-
помнилось в Голландии?

- Как турист я много не успел 
посмотреть. Но если честно, по-
нял, что в России мы неплохо жи-
вём по сравнению с Голландией 
или другими европейскими стра-
нами. Бензин, дизельное топливо 
- очень дорогие, квартплата тоже, 
газ в четыре раза дороже. Все 
экономят, как могут. Например, 
тепло: у них в офисах 15 градусов 
тепла. Посидишь час - замёрз-
нешь, мы не привыкли к такому 
холоду. Ну и кризис на них очень 
серьёзно повлиял, очень много 
обанкротившихся предприятий 
и фермеров тоже. В России на се-
годняшний день  намного благо-
приятнее ситуация.

Голландцы готовы переехать 
в Ульяновск
Чего боятся и что привлекает в России западных фермеров

Упор в Голландии делают на молочное животноводство

Оксана Беда

Сеть продуктовых магазинов «Сим-
бирка» станет «Пятёрочкой+». Про-
цесс оформления документов про-
исходит в эти дни, сообщает портал 
73online.ru. 

Группа компаний «Максима-Х», 
владеющая ретейлером, подтвердила, 
что в течение нескольких недель 10 
из 11 супермаркетов сети будут сда-
ны в долгосрочную аренду X5 Retail 
Group (бренды «Карусель», «Пере-
крёсток» и «Пятёрочка +»). Один ма-
газин «Симбирка» компания остав-
ляет в ТЦ «Пушкарёвское кольцо». 
Участники сделки не раскрывают 
сумму контракта, но, по оценке неза-
висимых аналитиков, она может со-
ставить около 400 млн. руб. При этом 
в собственности компании «Максима 
Х» останутся сами помещения, в ко-
торых эти магазины расположены. 
Новый ретейлер будет арендовать их. 
Вместе с тем укрепление в регионе 
такого крупного игрока федерального 
уровня, как X5 Retail Group, по мне-
нию экспертов, приведёт к тому, что 
уже через год-полтора местные игро-
ки будут вынуждены уйти с рынка. 

Как рассказал порталу 73on-
line.ru генеральный директор ГК 
«Максима-Х» Николай Доронин, ре-

шение о продаже «Симбирки» связано 
с реструктуризацией ГК: «Акционеры 
пришли к выводу, что нам необходима 
кардинальная перестройка деятель-
ности, которая выведет «Максиму» 
на другой уровень эффективности». 
По словам г-на Доронина, уже до-
стигнута договорённость о приобре-
тении супермаркетов компанией X5 
Retail Group. «Документы готовятся 
к подписанию, сделка будет совер-
шена в течение трёх-четырёх недель. 
Продажа актива, по нашему мнению, 
является лучшей альтернативой при-
влечения средств, чем банковское 
кредитование, выпуск облигаций или 
продажа акций», - поясняет Николай 
Доронин. Кроме того, второй немало-
важной причиной продажи «Сим-
бирки», по его словам, стало и то, что 
развитие локальной ретейловой ком-
пании в условиях жёсткой конкурен-
ции с федеральными сетями достигло 
своего потолка. 

В X5 Retail Group подтверди-
ли факт сделки и то, что после неё 
ульяновские супермаркеты ждёт ре-
брендинг. Они станут работать под 
брендом «Пятёрочка+». Руководитель 
отдела по связям со СМИ в регионах 
X5 Retail Group Владимир Русанов 
прокомментировал корреспонденту 
ситуацию: «Ульяновск - интересный 
для нас регион, и сеть «Симбирка» 

идеально подходит под наши магази-
ны «Пятёрочка+». В целом предложе-
ний от региональных владельцев не-
движимости поступает много, и нам 
есть куда развиваться». 

Обе стороны не раскрывают сумму 
сделки, однако агентство независи-
мой бизнес-аналитики «Инвесткафе» 
оценило примерную стоимость про-
дажи 10 небольших супермаркетов 
общей площадью 10.000 кв. метров 
примерно в 300-400 млн. рублей.

Между тем, по мнению экспертов, 
укрепление на рынке столь крупного 
федерального игрока может приве-
сти к тому, что распределение долей 
между участниками рынка продукто-
вого ретейла в Ульяновске изменится, 
причём не в пользу местных игроков. 
«Региональным ретейлерам надо бу-
дет привыкать к новым правилам 
игры - конкуренция будет серьёзная. 
Для потребителя введение нового 
игрока скажется хорошо, так как уве-
личится ассортимент, цены останут-
ся такими же, и регионалы должны 
будут соответствовать этому уров-
ню. А если X5 Retail Group проведёт 
хорошую маркетинговую акцию, то 
сможет увеличить приток клиентов у 
себя и снизить их количество у дру-
гих ретейлеров», - рассказывают в 
«Инвесткафе». 

По материалам 73online

«Симбирка» станет «Пятёрочкой+» 
Торговую сеть продуктовых магазинов забирают федералы 

(Окончание. Начало на стр. 3)


