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Рай для лакомок - «Глобус», компания, 
специализирующаяся на производстве и 
продаже кондитерских изделий отмен-
ного вкуса и высокого качества: от пече-
нья до конфет, более 450 видов лакомств! 
Кондитерская фабрика «Глобус» - один 
из крупнейших производителей сладостей 
в Поволжье - снова и снова удивляет сво-
их покупателей. Даже самые искушенные 
гурманы остались довольными после не-
давней дегустации оригинальных новинок 
- сливочных желейных конфет «Крошка 
Лева», жевательных «Фрутышек» без на-
чинки с ароматом яблока, ананаса и бар-
бариса, сдобного печенья из муки высшего 
сорта «Шалопайчики». 

Несмотря на такой богатый ассорти-
мент вкусной и аппетитной продукции, со-
трудники предприятия постоянно работа-
ют над тем, чем бы еще изумить своих даже 
самых капризных покупателей. Недавно 
появившиеся на прилавках магазинов мо-
лочные конфеты «Потягучка» особенно 
обрадовали тех, кому с детства знаком вкус 
знаменитых ирисок. Попробуйте вкусные 

тянучки и вспомните о самом светлом и 
радужном.

- Знаете, есть вещи, которые никогда 
не меняются, - свежими впечатлениями 
и вкусовыми ощущениями от молочной 
конфеты поделилась Галина Петрова, пен-
сионерка, жительница Ульяновска. - В са-
мом деле! Попробовала «Потягучку» и по-
няла: вкус такой же, как у ирисок из моей 
молодости. А название-то какое озорное у 
конфет. Обязательно куплю их внукам на 
радость.

Буквально тающая во рту, нежная и 
мягкая «Потягучка» уверенно занимает 
позиции новоявленного хита конфетно-
го бума компании «Глобус». Приятный 
утонченный вкус тянучки не оставит 
равнодушным ни одного любителя вкусно 
поесть, будь то строгий и взыскательный 
лакомка или юный сластена - за уши не от-
тащишь! 

А история этой сливочной сладости тя-
нется от озер вкусной вареной сгущенки и 
полезного молока. Классическая рецептура 
в сочетании с использованием современ-

нейших технологий дарит незабываемый 
вкус ирисок и сгущенного молока. Таким 
удачным сочетанием сладкой тянучки 
можно наслаждаться вечно! 

Заманчивые вкусовые ощущения и 
высочайшее качество - не единствен-
ные конкурентные преимущества кон-
фет, делающие этот продукт интерес-
ным и востребованным. Несомненно, 
удачное оформление и доступная для 
большинства сладкоежек цена «Потя-
гучек» делает их еще привлекательнее. 
Тем более не за горами рождественские 
и новогодние праздники. Нарядные, 
в золотистых фантиках, аппетитные и 
очень вкусные «Потягучки» станут пре-
красным дополнением к подарку и желан-
ным лакомством.

Сливочную новинку с насыщенным 
вкусом можно приобрести во всех фир-
менных магазинах кондитерской фаб-
рики «Глобус». Попробуйте «Потягучку» 
- подарите себе и своим близким сладкие 
минуты наслаждения и праздничного на-
строения.
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Я у себя одна
В праздничном ажиотаже бы-

вает сложно удержаться от неза-
планированных покупок. Осо-
бенно непросто устоять против 
соблазна скидок женщинам. Тем 
более что рекламная атака идет 
со всех сторон: по телевизору на-
стойчиво рекламируют новую 
тушь, парикмахер уговаривает 
«заламинировать» волосы, салоны 
красоты обещают недорогие про-
цедуры, которые преобразят нас к 
празднику. С последними, кстати, 
нужно быть особенно осторожны-
ми и стараться не делать экспери-
ментов накануне праздника:

- Чтобы хорошо выглядеть на 
Новый год, стоит побаловать себя 
процедурами «выходного дня»: 
массажами, масками. Хороший 
эффект дают легкие пилинги, 
улучшающие цвет лица. Под-
тягивают и омолаживают кожу 
коллагеновые и увлажняющие 
процедуры. Можно попробовать 
аппаратную косметологию. Глав-
ное - ничего агрессивного, - отме-
чает косметолог салона красоты 
«Блеск» Лариса Благовская. - На-
пример, делать чистку лица перед 
Новым годом я бы не рекомендо-
вала. Ее лучше сделать заранее.

Всей семьёй 
в музей

Скидки бывают разные: нуж-
ные, ненужные и даже опасные. 
Эксперты советуют воздержаться 
от участия в «распродаже» меди-
цинских услуг. Конечно, если вы 

уверены в лечебном учреждении, 
есть смысл обдумать предложе-
ние, но если вы видите название 
клиники впервые, лучше не ри-
сковать. Также опасны скидки, 
стимулирующие большее потре-
бление вредных продуктов - ак-
ции вроде «купи ящик алкоголя 
по цене трех бутылок».

Однако есть и по-настоящему 
стоящие предложения. Реклам-
ную акцию для ульяновских музе-
ев решило устроить министерство 
искусства и культурной политики 
региона. Благодаря ей в дни зим-
них школьных каникул жители 
области смогут бесплатно посе-
тить ульяновские музеи. Причем 
областной краеведческий и худо-
жественный музеи будут работать 
уже 1 января, а 7 января откроет 
свои двери музей Ленинского ме-
мориала. 

Покупать или нет?
Итак, можно ли сэкономить на 

распродажах? Доводы «за» звучат 
убедительно:

- Cамо наличие скидок уже 
предполагает, что покупатель по-
тратит меньше, чем если бы скидок 
не было, - считает Владимир Ру-
санов. - Если же человек покупает 
много товара в силу того, что он на-
много дешевле, то что в этом пло-
хого? Полагать, что за счет скидок 
люди покупают много лишнего, не 
отдавая себе отчет что делают, не 
очень корректно по отношению 
к покупателям. Все нормальные 
люди руководствуются здравым 
смыслом и практичностью, и это 

личное дело каждого: что, сколько 
и по какой цене покупать. 

Однако, как показали результа-
ты опроса, проведенного исследова-
тельским центром рекрутингового 
портала Superjob.ru, подавляющее 
большинство экономически ак-
тивных россиян (70%) убеждены: 
распродажи - это скорее обман, 
нежели честное снижение цен: 
«Цены завышены изначально, а 
в сезон распродаж товары стоят, 
как и должны стоить!». Покупать 
товары со скидками или нет? Важ-
но помнить: траты в Новый год 
неизбежны, но покупки нужно со-
вершать с умом, не кидаться, как 
сорока «на все блестящее».

Советы 
от Елены Гусевой

 Ходите по магазинам со списком необходимого и покупайте 

только по этому списку! 

 Берите наличные деньги, чтобы было видно, что кошелек-то 

пустеет.
 Если Вы знаете, что Вам трудно удержаться от импульсной по-

купки, берите с собой в магазин кого-то трезвомыслящего, рассуди-

тельного и прагматичного. 

 Что касается одежды и обуви: если не уверены, что эта вещь 

Вам позарез нужна, - не берите ее сразу, найдите в себе силы отойти 

от прилавка или выйти из бутика хотя бы на 5-10 минут. Выдохните, 

остыньте, подумайте - может, передумаете. Или в соседнем магазине 

увидите что-то лучше, и со скидкой!

Есть мнение
Елена Гусева, директор ООО 
«Центр кадрового менеджмента 
«РОСТ»: 

- Новогодний сезон скидок 
может быть реальной возможно-
стью приобрести что-либо гораздо 
дешевле. Но не всегда стоит под-
даваться всеобщему ажиотажу, бы-
вает и так, что залежалый товар по 
цене, например, 1 000 рублей про-
дается под новым ценником 999 
рублей. 

Что касается одежды, то круп-
ные сетевые магазины проводят 
скидки ежесезонно, а не только под 
Новый год, вот только в Ульянов-
ске таких магазинов немного. Сете-
вых обувных магазинов у нас вооб-
ще очень мало, а те, что есть, имеют 
ограниченный ассортимент и ма-
лую товарную оборачиваемость, 
поэтому существенные скидки бы-
вают нечасто. 

Вообще, наши предпринима-
тели вряд ли имеют возможность 
постоянно обновлять коллекции 
и продавать товар с хорошими 
скидками - объемы продаж не те. 
У многих продавцов с прошлого 
года «завис» новогодний товар: 
игрушки, гирлянды, даже наряды - 
сейчас все это снова на прилавках, 
старый и новый товар вперемешку, 
как тут разобраться? 


