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Экономика

 ПРОДАЖИ IPHONE 4S В РОС-
СИИ СТАРТУЮТ 16 ДЕКАБРЯ

Официальные продажи смарт-
фона Apple iPhone 4S начнутся в 
России в ночь на 16 декабря, со-
общил РИА «Новости» источник, 
знакомый с планами поставок ап-
паратов. Один из дистрибьюторов 
телефонов Apple в России — опе-
ратор «Вымпелком» подтвердил 
эту информацию корреспонденту 
агентства. 

Продажи iPhone 4S начнутся 
в офисах операторов «Билайн» и 
МТС, а также в магазинах ритейле-
ров «Евросеть» и, возможно, ряда 
других, отмечает источник.

По данным источника, в роз-
ницу попадут модели с объёмом 
памяти 16, 32 или 64 Гбайт чёрного 
или белого цвета. Стоимость iPhone 
4S составит от 35 тысяч рублей за 
младшую модель с 16 Гбайт до 45 
тысяч за топовую версию с 64 Гбайт 
памяти. Ни «Вымпелком», ни  опе-
ратор МТС цен на смартфоны не 
называют.

В Европе iPhone 4S продаются 
по той же цене, что и iPhone 4 (с 
аналогичным объёмом памяти) до 
появления новинки.

 НА УЛЬЯНОВСКОМ АВ-
ТОМОБИЛЬНОМ ЗАВОДЕ 
СОСТОЯЛАСЬ ЕЖЕГОДНАЯ 
ОТКРЫТАЯ КОНФЕРЕНЦИЯ 
ПОСТАВЩИКОВ 

В работе конференции приня-
ли участие представители более 80 
крупных российских и зарубежных 
компаний-поставщиков. Основной 
целью мероприятия стала разработ-
ка общей стратегии взаимовыгодно-
го партнёрства в следующем году. 

Генеральный директор ОАО 
«СОЛЛЕРС» Вадим Швецов от-
метил, что значительный рост рын-
ка внедорожников в России, фор-
мирование новой автомобильной 
среды, связанное с последними из-
менениями в законодательстве РФ, 
обуславливают перспективы раз-
вития бренда УАЗ. «Группа УАЗ бу-
дет переходить на международную 
платформу, требования к поставщи-
кам будут более высокими.  Мы по 
своим процессам закупок всё боль-
ше будем походить на зарубежные 
компании. Необходимо построить 
конструктивную работу с постав-
щиками, которая в будущем по-
зволит нам иметь устойчивый биз-
нес, ориентированный на большие 
объёмы и сотрудничество», - сказал 
Вадим Швецов.

 В ОАО «МРСК ВОЛГИ» ПОЛ-
НОСТЬЮ ЗАВЕРШЕНА РА-
БОТА ПО ПЕРЕПРОГРАММИ-
РОВАНИЮ СОВРЕМЕННЫХ 
СЧЁТЧИКОВ ЭЛЕКТРОЭНЕР-
ГИИ НА СОБСТВЕННЫХ ОБЪ-
ЕКТАХ, а также счётчиков элек-
трической энергии, находящихся на 
обслуживании Общества. 

Данная работа была организо-
вана в Группе компаний «Холдинг 
МРСК» в централизованном по-
рядке на безвозмездной основе 
по всей территории присутствия 
МРСК/РСК в соответствии с при-
казом Генерального директора ОАО 
«Холдинг МРСК» во исполнение 
Федерального закона Российской 
Федерации от 3 июня 2011 г. «Об 
исчислении времени» № 107-ФЗ, 
отменившего переход на «зимнее/
летнее» время.

 НА УЛЬЯНОВСКОЙ ТАМОЖ-
НЕ НОВЫЙ НАЧАЛЬНИК

По данным пресс-службы ве-
домства, эту должность в ноябре 
занял полковник таможенной 
службы Валерий Герасёв. Новый 
руководитель - уроженец Улья-
новска (19.09.1961 г.р.). После 
окончания Ульяновского политех-
нического института служил в Воо-
ружённых силах, работал в научно-
исследовательском институте. 
Службу в таможенных органах на-
чал в декабре 1993 года с должности 
старшего инспектора таможенного 
поста «Ульяновск-Восточный». 
Прошёл путь от инспектора до на-
чальника службы федеральных до-
ходов Приволжского таможенного 
управления. Теперь снова вернулся 
в родной город, чтобы возглавить 
Ульяновскую таможню.

Ева Невская

Компания «Ростелеком» на-
чинает масштабную программу 
объединения и ребрендинга своих 
мобильных активов, предпола-
гающую, в частности, переход к 
единому федеральному портфе-
лю продуктов и тарифов с учё-
том региональной специфики. На 
территории Поволжья таким мо-
бильным активом выступает ком-
пания «НСС», хорошо известная 
многим ульяновцам своими до-
ступными тарифными предложе-
ниями в сфере услуг подвижной 
связи. Анонсу этой программы 
была посвящена специальная 
пресс-конференция 30 ноября, 
которая прошла в режиме видео-
связи с регионами. Журналисты 
из студий в Красноярске, Ниж-
нем Новгороде, Волгограде и на 
Урале активно участвовали в раз-
говоре и задавали очень интерес-
ные вопросы.

На первом этапе - до середины 
2012 года - «Ростелеком» будет осу-
ществлять бренд-коммуникации 
своих сотовых активов в режиме 
кобрендинга: региональные брен-
ды, в нашей области  это  «Ниже-
городская Сотовая Связь» (НСС), 
будут использоваться одновремен-
но с новым брендом объединённой 
компании. На втором этапе - во 
второй половине 2012 года - пла-
нируется отказаться от исполь-
зования региональных брендов и 
полностью перейти на использова-

ние единого бренда «Ростелеком». 
По словам вице-президента 

- коммерческого директора ОАО 
«Ростелеком» Павла Зайцева, 
ребрендинг мобильных активов 
- это не только смена имени, но, в 
первую очередь, реализация об-
щей стратегии и отладка единых 
бизнес-процессов во всех мобиль-
ных активах. «Уже сейчас управле-
ние и развитие мобильных активов 
осуществляется из Корпоративно-
го центра, который координирует 
планирование и бюджетирование, 
техническое развитие, политику 
закупок, лицензионную деятель-
ность, реализует единый подход 
в продажах, обслуживании и про-
движении услуг двух компаний», 
- сообщил Зайцев. 

Директор Ульяновского фи-
лиала ОАО «Ростелеком» Валерий 
Шиперев считает, что от объедине-
ния брендов «НСС» и «Ростеле-
ком» выиграют в первую очередь 
абоненты. Они смогут получить от 
одного оператора полный комплекс 
услуг - фиксированную телефон-
ную связь, широкополосный доступ 
в Интернет, цифровое интерактив-
ное телевидение, мобильную связь, 
оплачивать их по единому счёту, а 
компания «Рос-телеком» сможет 
разрабатывать гибкие тарифные 
линейки, удовлетворяющие любые 
категории пользователей.  

Для продвижения всех услуг 
«Ростелекома», в том числе и услуг 
мобильной связи, будет исполь-
зоваться образ семьи Кнопкиных. 

Свою фамилию она получила бла-
годаря тому, что пользование раз-
личными телекоммуникационны-
ми услугами неразрывно связано 
с кнопками - реальными (на обыч-
ном телефоне или клавиатуре ком-
пьютера) или виртуальными (как 
на экране смартфона). Причём при 
продвижении услуг мобильной 
связи Кнопкины будут фигуриро-
вать даже в названии федеральных 
тарифных планов. Например, та-
рифный план «Семья Кнопкиных» 
предусматривает очень выгодные 
условия на звонки внутри сети. А 
тарифный план «Кнопкины обща-
ются» предлагает одинаково низ-
кую цену на все местные звонки. 
В дальнейшем появятся и другие 
«семейные» продукты: «Кнопкины 
путешествуют» (роуминг), «Кноп-
кины точка ру» (мобильный Ин-
тернет), «Кнопкины без границ» 
(безлимитные предложения).

В рамках процесса кобрендинга 
компании «НСС» и «Ростелеком» 
уже сегодня предлагают всем но-
вым абонентам подключиться на 
стартовый тариф «Кнопкины об-
щаются» и воспользоваться ком-
плексом безлимитных услуг мо-
бильной связи всего за 150 рублей.

«Новый тариф «Кнопкины 
общаются» будет продаваться в 
центрах обслуживания клиентов 
«НСС» и точках продаж партнё-
ров  компании  и станет прекрас-
ным семейным подарком на но-
вогодние праздники», - отметил 
директор Ульяновского филиала 
ЗАО «НСС» Сергей Грачёв.

Директор Ульяновского филиала ОАО «Ростелеком» Валерий Ши-
перев считает, что от объединения брендов «НСС» и «Ростелеком» 
выиграют в первую очередь  абонент

Новости компаний

«Ростелеком» объединяет мобильные активы под единым брендом
Семья Кнопкиных предложила ульяновцам 
общаться безлимитно

Георгий Кузнецов 

В Сенгилеевском районе на 
территории завода «Хенкель 
Баутехник» введён в эксплуа-
тацию корпус по производству 
жидких строительных смесей 
«Ceresit».

Напомним, что третий в 
России, после Коломны и Че-
лябинска, завод по производ-
ству строительных смесей под 
торговыми марками «Ceresit», 
«Thomsit» и «EKON» был от-
крыт в Красном Гуляе 15 июля 
прошлого года. Объём инвести-
ций в проект составил 13 мил-
лионов евро, а первоначальное 
количество рабочих мест - 100. 

В новом корпусе, на откры-
тии которого присутствовали 
первый заместитель председа-
теля областного правительства 
Александр Якунин, первый 
вице-спикер регионального 
парламента Александр Майер-
старший, заместитель генераль-
ного директора ОАО «Хенкель 
Баутехник» Владимир Ковалёв 
и руководитель завода ком-
пании «Хенкель Баутехник» 
в Ульяновской области Алек-
сандр Шарапов, будут работать 
ещё 34 человека. 

Здесь стартовало производ-
ство высококачественных жид-
ких строительных смесей трёх 
видов: штукатурки на водной 
основе, водно-дисперсной грун-
товки, красок на водной основе. 
Выпускаемая продукция соот-
ветствует всем требованиям ев-
ропейских стандартов.

Проектная мощность цеха 
составляет 23 000 тонн год (что 
позволило довести суммарный 
выпуск продукции завода до 

200 тысяч тонн), в том числе 
16 000 тонн штукатурки, 5 000 
тонн грунтовки и 2 000 тонн 
краски.

Расширение производства 
ещё раз подтвердило слова 
старшего корпоративного вице-
президента компании подраз-
деления «Клеи и технологии» 
Энрика Хольцбахера, заявив-
шего год назад, что наша стра-
на является максимально важ-
ным рынком для дальнейшего 
развития «Хенкеля». Тогда же 
вице-премьер областного пра-
вительства Вильдан Зиннуров 
отметил, что, открывая на тер-
ритории региона такое пред-
приятие, мы фактически выпол-
няем поручение президента по 
модернизации экономики.

Сдана вторая очередь завода 
по производству 
строительных смесей 

«Хенкель» 
разрастается 

Попал в «двадцатку»
«Эр-Телеком» занял 11-е место в международном 
рейтинге Deloitte Technology Fast

Ева Штерле

В рейтинг «500 самых быстрорасту-
щих компаний сектора высоких тех-
нологий в регионах Европы, Ближне-
го Востока и Африки 2011» (Deloitte 
Technology Fast 500 EMEA) попали 
сразу четыре российские компании. 
Однако только одной из них удалось 
подняться выше сотой позиции. 

Чтобы определить ведущие ми-
ровые компании, которые за корот-
кий период достигают наибольших 
результатов, авторитетное мировое 
аудиторское и консалтинговое агент-
ство Deloitte вот уже 11 лет состав-
ляет независимый рейтинг Deloitte 
Technology Fast. В нем участвуют 
компании, работающие на рынке вы-
соких технологий более пяти лет, чьи 
доходы от основной деятельности за 
первый год работы составили не ме-
нее 50 тыс. евро, а в текущем - не ме-
нее 800 тыс. евро. В прошлом году в 
рейтинг Deloitte попала только одна 
российская компания – ИТ-аутсорсер 
«Россервис», в этом году занявшая 
268-е место. Компанию ей составили 
разработчики программного обеспе-
чения «Лаборатория Касперского» 
и «Центр финансовых технологий»: 
185-я и 493-я позиции в рейтинге 
соответственно. «Эр-Телеком» - 
единственная отечественная 
фирма, представлявшая 
телекоммуникационную 
отрасль. В Рейтинге 

40% всего списка с 202 компаниями в рейтинге Deloitte составила 
отрасль программного обеспечения. Далее следует  Интернет - 20%; 
электроника и комплектующие - 8%; биотехнологии, фармацевтика, ме-
дицинское оборудование - 6%; экологические разработки  - 4%; компью-
терная техника - 3%; медиаразвлечения  - 3%.

СПРАВКА «УЛЬЯНОВСКОЙ ПРАВДЫ» 

Первый вице-спикер ре-
гионального парламента 
Александр Майер-старший 
оставил свое пожелание на 
макете завода

Deloitte она заняла 11-е место, обой-
дя израильскую компанию «Tufin» 
(12 строчка) и немного не дотянув до 
турецкой «Elkotek» (9-я позиция), 
также работающих в этой сфере. 

Попасть в двадцатку лучших 
топ-500 «Эр-Телеком» смог благо-
даря активному росту: за последние 
пять лет этот показатель составил 
6858%. Для сравнения, турецкая 
интернет-компания «Logic Bili im», 
ставшая в этом году лидером топ-
500, выросла с 2007 г. на 28617%.   

По мнению руководителя ЗАО 
«ЭР-Телеком Холдинг» Андрея 
Семерикова, столь высокое место 
в рейтинге Deloitte Technology Fast 
доказывает, что российские компа-
нии успешно развиваются и могут 
достойно конкурировать на миро-
вом рынке:

- Замечательно, что Deloitte по-
зволяет российским компаниям 
продемонстрировать свои возмож-
ности на международном уровне. 
Телекоммуникационная отрасль 
пока не раскрыла весь свой потен-
циал и еще удивит мир.  Ф
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